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Opis kursu
W ramach kursu oméwione sa podstawowe teoretyczne i praktyczne zagadnienia zwigzane z

organizacja aukcji 1 przetargow. Aukcje 1 przetargi sg w tej chwili jednym z podstawowych
mechanizmow dokonywania transakcji. W formie aukcji sprzedawane sa koncesje, papiery
wartosciowe, prawa do wydobycia zt6z, prywatyzowane sg przedsigbiorstwa itd. Najwieksza
aukcja w historii, przeprowadzona w Europie w latach 2000-2001 sprzedaz koncesji na
telefonie¢ UMTS, przyniosta wptywy rzedu 100 mld. dolarow. Przetargi sktadaja si¢ obecnie
juz na 16% PKB w krajach Unii Europejskiej i 20% w Stanach Zjednoczonych. W praktyce
wykorzystuje si¢ wiele roznych form aukcyjnych i ich znajomo$¢ wydaje si¢ w tej chwili
rzecza niezbedng dla kazdego absolwenta studiow ekonomicznych. W ramach 15h zajgé
omowione zostang podstawowe formy aukcyjne, przedstawione zostang najlepsze strategie, a
takze szczegblowo przeanalizowane zostang glowne elementy praktyczne wplywajace na
przebieg rzeczywistych aukcji 1 przetargow. W przypadku matych grup planowane jest takze
przeprowadzenie symulacji komputerowych.

Szczegdtowa tematyka
1. Wprowadzenie.
Podstawowe formy aukcyjne.
Optymalne strategie uczestnikow aukcji.
Aukcje o wspdlnej wartosci. Przeklenstwo zwyciezcy.
Przetargi (procurement auctions).
Aukcje wieloobiektowe. Aukcje jednej ceny. Aukcje zréznicowanych cen.
Aukcje warunkowe, aukcje pakietowe.
Aukcje internetowe.
9. Praktyka aukcji — cena graniczna, ilo$¢ podmiotéw, zmowa.
10. Przypadek aukcji UMTS, 2000-2001 — najwiekszej aukcji w historii.
11. Kryteria wyboru najlepszej formy aukcyjne;j.
12. Zaliczenie.
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Wymagania wstepne: brak

Efekty ksztatcenia:

Po ukonczeniu kursu kazdy student powinien uzyska¢ wiedze o podstawowych
mechanizmach aukcyjnych, by¢ w stanie identyfikowa¢ glowne czynniki wptywajace na ich
przebieg oraz umie¢ przewidywac, jak okreslone warunki organizacji aukcji 1 przetargow
wptywac beda na ich przebieg i uzyskane w nich ceny.

Forma kursu:
Wyktad, w miar¢ mozliwosci w przypadku matych grup uzupeliony o kilka zaje¢ (symulacji)
w salach komputerowych.

Liczba godzin w semestrze: 15

Liczba miejsc:

Czym mniejsza grupa tym lepiej, bowiem w przypadku matych grup mozna uruchomié
symulacje komputerowe. Wydaje si¢, ze w przypadku 30 oséb przebiegloby to sprawnie, a dla
wickszej ilosci bedzie trudniejsze.

Forma zaliczenia:
zaliczenie na zal, na podstawie referatow i (ewentualnie) wynikéw symulacji komputerowych




