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Opis kursu: 

 celem przedmiotu jest zaprezentowanie studentom podstawowych zasad post�powania na rynkach 
mi�dzynarodowych, wskazanie form dzia�alno�ci i ryzyka zwi�zanego z obszarem handlu 
zagranicznym 

 wskazanie zasad wyboru i dzia�alno�ci po�redników na rynkach zagranicznych 
 umiej�tno�� budowania prostych kontraktów i doboru podstawowych klauzul kontraktowych 
 

Tematyka poszczególnych zajęć: 
 

1. Teoria i praktyka handlu międzynarodowego 
1.1. Zakres przedmiotowy handlu mi�dzynarodowego 
1.2. Klasyczny model handlu mi�dzynarodowego 
1.3. Krytyka i ewolucja modelu klasycznego 
1.4. Handel mi�dzynarodowy a wzrost gospodarczy 
1.5. Wybrane teorie handlu mi�dzynarodowego 
 
2. Formy handlu międzynarodowego 
2.1. Klasyfikacja form handlu zagranicznego 
2.2. Podstawowe formy handlu zagranicznego 
2.3. Szczególne formy handlu zagranicznego  
2.4. Formy handlu na rynkach zorganizowanych 

 
3. Pośrednicy w handlu zagranicznym 
3.1. Poj�cie i rodzaje po�redników 
3.2. Przedstawiciele zagraniczni  
3.3. Makler handlowy 
3.4. Komisant i konsygnator 
3.5. Dystrybutor (dealer) 
3.6. Po�rednicy o specjalnych funkcjach 
 
4. Narzędzia regulacji w handlu zagranicznym 
4.1. Klasyfikacja narz�dzi 
4.2. Normy steruj�ce (kurs walutowy, stopa procentowa, ceny, itp.) 
4.3. �rodki polityki handlowej: taryfowe i pozataryfowe 
 
5. Organizacja handlu zagranicznego w przedsiębiorstwie 
5.1. Czynniki wp�ywaj�ce na organizacj� handlu zagranicznego 
5.2. Formy rozwi�za� organizacyjnych 
5.3. Zasady organizacji dzia�u handlu zagranicznego w przedsi�biorstwie 
5.4. Systemy kompetencji w organizacji handlu zagranicznego 
5.5. Organizacja przedsi�biorstwa mi�dzynarodowego 
5.6. Analiza przyk�adowych rozwi�za� organizacji handlu zagranicznego w przedsi�biorstwach krajowych i 
zagranicznych 

 
6. Ryzyko w handlu zagranicznym 
6.1. Istota i klasyfikacja ryzyka 
6.2. Wybrane aspekty zarz�dzania ryzykiem 
6.3. Mo�liwo�ci minimalizacji ryzyka 
6.4. Praktyczna egzemplifikacja ryzyka 



 
7. Nawiązywanie kontaktów z partnerem zagranicznym 
7.1. �ród�a informacji o potencjalnych partnerach 
7.2. Sposoby weryfikacji informacji gospodarczej 
7.3. Badanie rynków zagranicznych 
 
8. Istota i klasyfikacja kontraktów w obrocie międzynarodowym 
8.1. Definicja i kryteria klasyfikacji kontraktów 
8.2. Typologia klauzul kontraktowych 
8.3. Zasady doboru klauzul podstawowych i uzupe�niaj�cych 
8.4. Dokumenty kontraktu 
8.5. Analiza przyk�adowych kontraktów  
 
Metody dydaktyczne – formy aktywizacji: wyk�ad, dyskusja panelowa zwi�zana z wyk�adem, prezentacja 
graficzna materia�ów dydaktycznych 
 

Literatura podstawowa: 
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Warszawa 2006 
2. Klemens P. Bia�ecki, Operacje handlu zagranicznego, Polskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 

2005 
3. Podstawy handlu zagranicznego, H. Treder (red.), Wydawnictwo Uniwersytetu Gda�skiego, Gda�sk 2005 
4. R.E. Caves, J.A. Frankel, R.W. Jones, Handel i finanse międzynarodowe, Polskie Wydawnictwo 

Ekonomiczne, Warszawa 1998 
 
Literatura uzupełniająca: 

1. T.T.  Kaczmarek, Zarządzanie ryzykiem handlowym i finansowym dla praktyków, 
ODDK, Gda�sk 1999 

2. Transakcje handlu zagranicznego, B. St�pie� (red.), Polskie Wydawnictwo 
Ekonomiczne, Warszawa 2004 

 
Wymagania wstępne: makroekonomia, podstawy marketingu, podstawy zarz�dzania 
Forma kursu: wyk�ad  
Liczba godzin w semestrze: 12 h 
Liczba miejsc: 120 miejsc 
Forma zaliczenia: przedmiot ko�czy si� zaliczeniem na ocen� w formie pisemnej 
Termin zajęć: przedmiot realizowany trakcie zjazdów w soboty i/lub niedziele 

 
 
 
 
 
 
 
 


